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Ponte Vella resiste a
la crisis y mantiene
los 4,5 millones de

visitantes cada afio

b

El relevo en la direccién busca fidelizar
la clientela y aumentar las ventas

RUBEN NGVOA
QURENSE / LA VOZ

Con una década a sus espaldas,
el Centro Comercial Ponte Ve-
lla de Ourense logra mantener
el tipo en plena crisis economi-
ca. Con una clientela fidelizada
y una ubicacién 6ptima, la gran
superficie comercial de la ciu-
dad mantiene estable el indice
de visitantes con 4,5 millones
de clientes que pasai por sus
instalaciones cada afio. Pese a
esa solidez en las cifras desde
hace cuatro afios, los propie-
tarios admiten que la crisis ha
propiciado una pequena caida
en las ventas. «Cuando la situa-
cién mejore estamos convenci-

dos de que los clientes vendran -

con mas ilusién de consumo. Lo
importante es que siguen siendo
fieles», indic6 Pedro Rodriguez,
administrador del Ponte Vella.

En la misma linea de optimis-
mo se expresoé el presidente de
la comunidad de Propietarios,
Jorge Bermello, durante la pre-
sentacion del nuevo gerente,
Abraham Cano, que asume las
riendas del recinto en lugar de
Marcos Ramos. «Siempre tu-
vimos muy claro que queria-

-

mos un centro comercial urba-
no. Hubiera sido mas ficil para
nosotros hacerlo lejos de la ciu-
dad, pero no queriamos perjudi-
car al comercio local», explico
Bermello sobre los inicios em-
presariales de Ucosa.

El parking
Uno de los valores afiadidos
con los gue cuenta Ponte Ve-
1la es su aparcamiento. Las di-
ficultades para encontrar una
plaza en las inmediaciones ha-
ce que sean muchos los ouren-
sanos que utilizan este parking
para hacer sus compras en Pon-
te Vella, pero también en otros
comercios. Eso hace, segun los
gestores, que cada afio sea uti-
lizado por 850.000 conductores.
Ponte Vella se asienta sobre
una superficie de 58.000 metros
cuadrados construidos y 21.000
de zona comercial. En la actua-
lidad, el centenar de locales se
reparten en 84 establecimien-
tos que estan ocupados casi al
100 %, y que se reparten en tres
plantas con zonas de ocio, res-
tauracion y comercio. «Es un
motor de progreso y bienestar
para Ourensey, concluyé Pedro
Rodriguez.
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Pedro Rodnguez (|zqmerda) y Jorge Bermello (nentro) presentaron al nuevo gerente de Ponte Vella. piLl PROL
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ABRAHAM CANO GERENTE DEL CENTRO COMERCIAL PONTE VELLA :
«Aunque llegue a la ciudad de Ourense
nueva competencia no estamos asustados»

braham Cano (Madrid,
A 1972) asume la direccién
del Centro Comercial
Ponte Vella. En su curriculo se
-incluyen experiencias en recin-
tos similares en Madrid o Pon-
tevedra. Asegura que el ouren-
sano es un espacio privilegiado
al sortear con éxito la crisis en
-un sector en el que abundan los
locales con persianas bajadas.

—Con los tiempos que corren
hay que ser realista y tratar de
mantener el niimero de visitan-
tes. Una de las cosas que vamos
a intentar potenciar es el apar-
camiento para incrementar los
ingresos econémicos. No po-
demos descuidar a los clientes
que vienen en coche.

Abraham Cano
destaca el
gran nimero
de actividades
que se hacen
en Ponte Vella.

—éComo valora la actual oferta
comercial de Ponte Vella?
—El mix comercial es una de las

_cosas que mas me ha sorpren-

dido. Tiene una locomotora co-
mo es Gadis, la oferta de res-
tauracion es buena y la de mo-
da también.

—¢Cudl es el secreto para sor-
tear la crisis actual?

—Es un centro muy acecesible,
tanto en coche como andando.
Siempre se penso en un espa-

cio urbano y eso hace que sea
muy reconocido por los veci-
nos, v que se haya convertido
en un dinamizador del comer-
cio en la zona.

—En Ourense esta pendiente fa
implantacién de nuevas grandes
superficies, éles preocupa la
llegada de competencia?
—Siempre estas expuesto a que
haya nueva competencia. No-
sotros tratamos de mejorar y
seguir en la linea del buen tra-
bajo y de ser potentes comer-
cialmente pensando en nuevos
servicios que se pueden ir ofer-
tando. Aunque llegue a Ouren-
se una nueva competencia fuer-
te nosotros no estamos asusta-
dos en ese sentido.

ARTUR YUSTE NUEVO SECRETARIO DE LA ASOCIACION DE EMPRESARIOS DEL POLIGONO DE SAN CIBRAO

«En el 2012 empezaremos a ver la luz al final del tunel de la crisis»

R. NOVOA OURENSE / LA VOZ

rtur Yuste (Lleida, 1979)

€s un empresario acos-

tumbrado a los retos di-
ficiles. En el 2010 tuvo la com-
pleja tarea de asumir la direc-
cion del grupo Cuevas tras el
fallecimiento de Manuel Rodri-
guez de la Fuente. Un par de
afios después se encuentra ante
la mision de suplir a César Al-
berte, que se jubila tras mas de
veinte afios en la secretarfa de
la asociacion de empresarios del
poligono de San Cibrao. Llega
con un mensaje positivo y dis-
puesto a aportar su granito de
arena en la directiva empresa-
rial para que el drea industrial
de referencia mejore su estatus.

—¢Como afronta la mision de

sustituir a César Alberte en la
asociacion de San Cibrao?

—El antiguo secretario dejo el
listén muy alto, por eso el pri-
mer reto es asumir el puesto con
ese legado, algo que no es fa-
cil. En segundo lugar, llegé con

la intenci6n de ser cooperati- | &

vo y positivo para cumplir con
el plan estratégico que define
el propio presidente, y que es
nuestro gran reto. Hablamos de
la gestion de residuos, del acce-
so a la A-52 o de humanizar el
poligono.

—<¢En qué estado de salud se
encuentra el poligono?

—El estado de salud es muy
bueno. Es un poligono que tie-
ne 8.000 trabajadores diarios
con una carga de trabajo en las

= &
Yuste dirige Cuevas. M. VILLAR

empresas muy importante. Sin
embargo, todo poligono nece-
sita de un mantenimiento con-
tintio y ese es nuestro objetivo.

—cAguantan las empresas el
tipo con la que esta cayendo?
—Los empresarios llevamos
aguantando el tipo muchos
afios, demasiados quizas. Des-
de el 2008 que empezb a com-
plicarse la situacién ha ido mer-
mando a todos. El empresa-
rios es un luchador nato y tie-
ne que aguantar hasta que no
pueda més. Yo soy muy positi-
vo y creo que en el 2012 vamos
a empezar a ver la luz al final
del tunel para en el 2013 estar
va fuera de éL

—éQué ambiente se vive en el
poligono en estos dias previos
a la huelga general?

—FI ambiente esta enrarecido.
Es una reivindicacion de los tra-
bajadores que entiendo luchen

por sus derechos, pero eso no

convierte a la protesta en una
forma de anular a las empresas
o de hacerles méis dafio.

—¢En qué momento esta el
grupo Cuevas que usted dirige?
—Hace aproximadamente dos
afos el grupo perdio a su direc-
tor general, Manuel Rodriguez
de la Fuente. Eso hizo que entra-
ra en unos meses complicados.
Fue un golpe duro. De golpe y
porrazo te encuentras con que
el director desaparece con todos
los proyectos que llevaba en su
cabeza. Hemos conseguido es-
tabilizar, pese a todo, el grupo
y que los proyectos de Manuel
se consolidaran y encima crear
unos nuevos que dan vida a mas
de 400 personas cada afio.
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ABRAHAM CANO CASTRO

Nuevo director gerente de Ponte Vella Centro Comercial y Ocio

“APOSTAMOS POR LAS
ACTIVIDADES QUE
DINAMICEN OURENSE”

A.CHAO. OURENSE
achao@iaregon net

PERFIL

Nombre

Abraham Cano Castro
Lugarnacimiento

Madrid

Titulacién 3
Licenciado en Administraciénde
Empresas

Cargo

Director gerente de Ponte Vella Centro
Comercialy Ocio

Pedro Rodriguez, administrador
del Centro Comercial Ponte Ve-
lla, y Jorge Bermello, presidente
dela Comunidad de Propietarios,
presentaron ayer al nuevo director
gerente del centro, Abraham Cas-
tro Cano. A sus 38 afos cuentaya
con un nutrido curriculum. Ahora,
continuara su carrera en Qurense.
Aunque su ciudad natal es Madrid,
asegura sentirse muy gallego.

Su experiencialoavalaante es-
te nuevo puesto.

Mi earrera se ha movido princi-
palmente entre dos grandes sec-
tores, la distribucion y la geren-
cia. Hesido directordeunatienda
Decahtlon, ademas de participar
en la apertura del centro comer-
cial Principe Pio de Madrid o de
trabajar enla gerencia de grandes
superficies tanto en Pontevedra co-
mo en Madrid.

¢Afronta como un reto asumir
la gerencia del Centro Comer-
cial Ponte Vella?

Abraham Cano Castro.

Laverdad es que estoy muy conten-
to con esta nueva etapa. Siempre
me ha gustado el espiritu de ser-
vicio al cliente y Ponte Vella se ha
convertido en un referente parala
ciudad. Esun motor del comercio,
unimpulso para Ourenseademis
de unlugardinimico que tiene en
cuenta a la gente y al comercio.

Pero no son tiempos ficiles pa-
rala economia. :
Somos conscientes de la situacion
comercial que se vive actualmente.
Sin embargo, nosotros mantene-
mos la mismaafluencia desde ha-
ce cinco anos, con lo eual nos en-
contramos en una buena posicion.
Estonosllena de 4nimoy energia

MIGUEL ANGEL

para continuar haciendo
las cosas tan bien como se
llevan haciendo hasta aho-
ra. Por mi parte, estaré en-
cantado de aportar mi ex-
periencia a este centro que
esrealmente un referente.

¢Cudles sonlasfortalezas
que le permiten a Ponte
Vella mantenerse asi de
estable?

Porunlado, quesetratade
un centro comercial urba-
no, adiferencia de otros que
se han situado fuera de la
ciudad y que también han
tenido éxito en su momen-
to. Pero ahora es un bene-
ficio para la afluencia de
clientes estar amano. Tam-
bién euenta con un impor-
tante aparcamiento, que
presta servicios tanto pa-
ra los que van a comprar como a

“los que realizan otras gestiones.

¢Laactividad cultural y de ocio
también es una prioridad?
Existe un plan de marketing y ani-
macién muy desarrollado con el
que se le da apoyo a diferentes
actividades. Ahora mismo, por
ejemplo, un grupo de "palilleiras"
esta demostrando subuen hacer.
Apostamos por todas las activi-
dades que dinamicen Ourense. Y
esta es la linea a seguir, que Pon-
te Vella continte siendo un mo-
tor comercial y de actividad enla
ciudad y para ello, estamos en-
cantados de incluir todas estas
actividades.n
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Los empresarios de

San Cibrao

designan a

Yuste como secretario

REDACCION.OURENSE
local@laregion.net

==m La junta directiva de la Aso-
ciacion de empresarios del Po-
ligono de San Cibrao designé a
ArturYuste, director general del
Grupo Cuevas, como secretario
de la organizacion empresarial,
cargo en el que sustituye al em-
presario César Alberte.

Yuste se incorporé como vocal
ala directiva dela asociacién en
diciembre de 2010, asumiendo
la representacién de la empresa
Cuevas (dela que es gerente) yen
sustitucion de Manuel Rodriguez
de la Fuente.

Elnuevo secretario asume esta
responsabilidad en un momen-
to muy importante para la aso-
ciacion, ya que el areaindustrial
afrontaimportantes retos, entre
ellos la mejora de comunicacio-
nes (en particular, la construc-
‘cion del acceso directo ala A-52),
la gestion de residuos (con cons-
truecion de la planta de transfe-
rencia)y la puesta en marcha del
plan integral de gestion de aguas
residuales, que abarca medidas
técnicas, legales y de conciencia-
cion para garantizar el respeto
ambiental de las empresas.

Por su parte, César Alberte
deja el puesto de secretario con
motivo de su jubilacién, previs-

Artur Yuste.

LA MEJORA DE LAS
CONEXIONES Y LA
GESTION DE RESIDUOS
SON LAS PRIORIDADES
DE LA ENTIDAD
EMPRESARIAL

ta para el proximo 31 de marzo.
Alberte llevaba de 20 afios ejer-
ciendo dicharesponsabilidad en
la asociacién empresarial. Ensu
trayeetoria profesional trabajo en
varias empresas del Poligono, en-
tre las que se incluyen Citroén,
Sommer Allibert, Faurecia Au-
tomotive y T-Solar. m

Mas de 30 marcas
expondran en el
salon de automovil

"Ourensemotor 2012" abre sus
puertas hoy y durante todo el
fin de semana en Expourense
paramostrarlasiiltimas nove-
dades del sector automovilis-
tico, como son los coches eléc-

tricos o las nuevas furgonetasy
vehiculos de transporte ligero.
Los mds de 10.000 metros cua-
drados de exposicién reuniran
modelos de més de 30 casas.
También'se mostraran coches
y motos clasicas. Los mas pe-
quefios podran disfrutarde una
zonade ocio con scalextricymi-
nigolf. Los dias 30, 31 de marzo
y1deabril, en este mismo esce-
nario, tendra lugar Ourensemo-
tor Ocasion, donde se ofreceran
vehiculos seminuevos, kilémetro
cero o de gerencia.m
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LE INVITA AL FUTBOL

C.D. OURENSE
C.D. AS PONTES

Partido de Liga de la 32 Divisidén

REGALAMOS 40 ENTRADAS
Domingo, 25 de marzo a las 17:30 horas

en el Estadio Municipal de O Couto

e

(2 invitaciones por suscriptor, por riguroso orden de llamada). Reséwe su invitacion en el Teléfono de Atencidn al Cliente de lunes a viemes en
horaric de 09:00 a 14:00 horas y de 16:00 a 19:00 horas. 2 invitaciones por suscriptor. Hasta fin de existencias.




